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LA CALMA ANTES DE LA TEMPESTAD: LOS PRIMEROS DATOS DE INSOLVENCIA
DE LAS EMPRESAS EN TIEMPOS DE COVID-19

La pandemia mundial causada por el virus de la COVID-19 ha provocado una crisis
financiera a nivel mundial, a pesar de las predicciones de inicios de 2020 sobre el aumento
de insolvencias en las empresas a nivel mundial, las cuales contaban con un apoyo
mayoritario entre los expertos, la realidad ha sido otra. Durante los dos Ultimos trimestres
de 2020 las solicitudes formales de insolvencia no sélo no han aumentado, sino que en
muchos paises han disminuido incluso, gracias a las medidas puestas en marcha por
gobiernos y empresarios privados. Sin embargo, estos esfuerzos parece que mas que una
solucién definitiva han sido un remedio temporal, aplazando lo que parece inevitable, la
quiebra de muchos negocios y empresas en todo el mundo.
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La pandemia mundial causada por el virus de la COVID-19 ha provocado una crisis
financiera a nivel mundial, a pesar de las predicciones de inicios de 2020 sobre el aumento
de insolvencias en las empresas a nivel mundial, las cuales contaban con un apoyo
mayoritario entre los expertos, la realidad ha sido otra. Durante los dos Ultimos trimestres
de 2020 las solicitudes formales de insolvencia no sélo no han aumentado, sino que en
muchos paises han disminuido incluso, gracias a las medidas puestas en marcha por
gobiernos y empresarios privados. Sin embargo, estos esfuerzos parece que mas que una
solucion definitiva han sido un remedio temporal, aplazando lo que parece inevitable, la
quiebra de muchos negocios y empresas en todo el mundo.

La pandemia provocada por la COVID-19 es una emergencia de salud humana con
profundas repercusiones econdmicas. Al igual que muchas de las anteriores crisis
economicas, la actual recesién ha provocado un marcado descenso de la actividad
empresarial, interrupciones en las cadenas de valor mundiales, un aumento del
desempleo, restricciones crediticias y un aumento de los niveles de deuda publica.
También ha provocado un déficit de liquidez tanto para las empresas como para los
particulares, debilitando su capacidad para cumplir con las obligaciones de pago de la
deuda y conduciendo a muchos a la insolvencia.

A la luz de la sombria realidad financiera a la que se enfrentan innumerables empresas
durante la pandemia, surgen preguntas sobre si estas empresas pueden resistir la
tormenta. Un informe reciente del Grupo del Banco Mundial explora el impacto inicial de la
pandemia en las declaraciones formales de insolvencia de las empresas y se aventura
haciendo predicciones sobre lo que puede pasar a medio y largo plazo

Con las recesiones econdmicas las solicitudes de insolvencia aumentan, tanto en las
economias mas sofisticadas como en las emergentes. A principios de 2020, surgié un
rapido consenso a cuanto a la prediccion de un aumento considerable del namero de
insolvencias empresariales debido a los efectos negativos de la pandemia sobre la
economia. Muchos esperaban que se repitiera la escalada de insolvencias experimentada
durante la crisis de 2008. Sin embargo, los meses siguientes transcurrieron de manera
muy diferente: Durante el segundo y tercer trimestre de 2020, las solicitudes formales de
insolvencia empresarial disminuyeron en muchos paises -incluso significativamente en
algunos de ellos-.

Esta tendencia se explica en parte por el nivel sin precedentes de los programas de apoyo
fiscal y las moratorias de pago aplicadas por los gobiernos y el sector privado. También



han influido algunas intervenciones legales directas, como los cambios temporales en los
derechos de los acreedores, el aumento de las barreras para la presentacién de
solicitudes de insolvencia iniciadas por los acreedores, la suspension de la obligacion de
presentar solicitudes de insolvencia y responsabilidades relacionadas, y la congelacion de
la ejecucién de deudas de emergencia.

Sin embargo, es probable que las tasas de insolvencia de las empresas aumenten a medio
y largo plazo.

El descenso de las ventas, el aumento del desempleo, la mayor vulnerabilidad de los
balances empresariales y los persistentes problemas de liquidez siguen erosionando las
finanzas de las empresas y exigen la presentacion de solicitudes de insolvencia para las
empresas en dificultades. Las crisis anteriores han demostrado que los problemas de
solvencia, los impagos y la acumulacién de impagos de préstamos pueden tardar varios
trimestres en alcanzar su punto maximo.

La experiencia sugiere que todas las medidas adoptadas por Gobiernos y sector privado
no han detenido el golpe, sino que tan solo lo ha pospuesto unos meses. Incluso después
de que la vacuna contra la COVID-19 permita "volver a la normalidad" y flexibilizar las
medidas de distanciamiento social, es probable que muchas empresas se vean obligadas
a entrar en un procedimiento de insolvencia, al no poder recuperarse en la economia post-
pandémica.

Los gobiernos deben hacer frente a este préximo aumento de las quiebras reforzando los
regimenes de insolvencia, desarrollando mecanismos preventivos agiles y procesos
judiciales eficaces. De este modo, se mitigaran algunos de los peores efectos econdmicos
de la pandemia, garantizando que las empresas sélidas tengan una oportunidad justa de
sobrevivir y construyendo una economia mas resistente de cara a la posibilidad de crisis
en el futuro.



